Z/\DI

drinks



Qingerito

ZAD!




August 2010
IDEE

Abendessen
Hugo Flasche
Brainstorming
Outsourcing



Winter 2010 - 2011

UMSETZUNG

Abfillung
Entwicklung Rezeptur
Logistik
Businessplan
Preiskalkulation



April 2011

GRUNDUNG FIRMA
ZADI OHG
ZANOTTI & DIVINA



Juni 2011
ERSTE ABFULLUNG

Vermarktung Giber
Sudtiroler
Getrankehandler

Radiowerbung
Sidtirol 1



FRSTE VERKAUFE
IM AUSLAND

Positionierung
100% natdurlich
Italienisches
Lifestyle Getrank



EXKLUSIV - VERTRAGE

Deutschland
Osterreich

Anfrage von
Vertriebsgesellschaft
Osterreich fiir LEH



Jahr 2012

HUGO BOOM

Erste Mitbewerber
Flaschen Design NEU

Erste Verkdufe LEH
Umwandlung GMBH






ZN\D

Arink




Jahre 2013-2015
MESSEAUFTRITTE

im Ausland
Deutschland/Osterreich
HongKong
USA & England mit EOS



GREENLAND (DENMARK)
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VENEZUELA
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FALLAND SLANDS (1K)
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Fall ZADI:
Passive Akquise
besser als Kaltakquise



